Allianz ()

Zlelmarkt-Verzeichnis bAV,
Zeitkontenrickdeckung,
PortfolioKonzept und
PrivateFinance Konzept




Vorbemerkungen zum Zielmarkt Allianz @)

Hintergrinde

Als Produktgeber sind wir nach den neuen Regelungen der Versicherungsvertriebsrichtlinie (IDD) verpflichtet, fur jedes Versicherungsprodukt einen Zielmarkt
festzulegen, der anhand der Kriterien

*  Wiunsche und Bedurfnisse,

* Kenntnisse und Erfahrungen,

* Finanzielle Verhaltnisse/ Verlustrisiko,

* Anlageziele und einer

* Negativabgrenzung

Zielgruppen bzw. Kundengruppen umschreibt, fir die das Versicherungsprodukt passend ist. Eine Zielmarktdefinition ist dabei immer auf einer abstrakten Ebene
formuliert. Auf den so definierten Zielmarkt soll die Vertriebsstrategie des Produkts ausgerichtet und auch der Verkauf tberwacht werden.

Der Vermittler muss im konkreten Beratungsgesprach die individuelle Situation des Kunden mit der Zielmarktdefinition abgleichen. Grundséatzlich sollen Verkéufe im
definierten Zielmarkt erfolgen. Ein Verkauf aufl3erhalb des Zielmarktes ist in begriindeten Ausnahmeféllen mdglich, solange das Produkt den Wiinschen und
Bedurfnissen des Kunden entspricht.

Umsetzung bei Allianz Leben

Um moglichst einfach zu erfassen, ob Verkaufe innerhalb oder aul3erhalb des Zielmarkts erfolgen, fragen wir die Zielmarktpassung auch direkt in den
Breitenangebotsmedien ab. Bitte beantworten Sie die Frage zur Zielmarktpassung mit Blick auf den Versicherungsnehmer.

Mit dem folgenden Verzeichnis stellen wir Ihnen die Zielmarktdefinition bAV fir die einzelnen Vorsorgekonzepte und Zusatzversicherungen sowie zu PortfolioKonzept,

PrivateFinance Konzept und Zeitkonten zur Verfigung. Bitte beachten Sie dabei, dass einzelne Kombinationsmoglichkeiten von Haupt- und Zusatzbausteinen
innerhalb der einzelnen Vorsorgekonzepte nicht dargestellt werden. Informationen dazu finden Sie z.B. im Handbuch Leben.
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Vorbemerkungen zum Zielmarkt Allianz @)

Nachhaltigkeit bei der Allianz: Okologisch, sozial, gemeinschaftlich

Wir gestalten den Wandel gemeinsam fur das, was vor uns liegt: Zusammen arbeiten wir an Losungen fur eine nachhaltige Zukunft. Mit tlber 100 Millionen Kunden sind
wir einer der grof3ten Finanzdienstleister der Welt. Unser Unternehmenszweck "We secure your future" unterstreicht die Verantwortung, die die Allianz fur die
Gesellschaft ibernimmt. Zudem bt sie Einfluss aus, indem sie Unsicherheiten aus dem Weg raumt sowie Veranderungen in die richtige Richtung vorantreibt.

Alle Produkte von Allianz Leben sind auch fir Kunden mit Nachhaltigkeitszielen geeignet. Die Allianz hat in ihre Strategie als Organisation und als Investor Aspekte zu
Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelangen, Achtung der Menschenrechte und Bekampfung von Korruption und Bestechung einbezogen.

Falls Sie mehr Informationen zum Thema Nachhaltigkeit und ESG wiinschen, freuen wir uns tber einen Besuch auf unseren Websites:
+ Allgemeine Informationen zur Nachhaltigkeit bei der Allianz: www.allianz.de/unternehmen/nachhaltigkeit/

* Nachhaltigkeit bei der Kapitalanlage: www.allianz.de/vorsorge/lebensversicherung/nachhaltige-kapitalanlagen/

+ Konzern-Nachhaltigkeitsbericht zum Download: https://www.allianz.com/de/nachhaltigkeit.html

Ausgewahlte Nachhaltigkeitsfaktoren im Uberblick:

Wir berticksichtigen Nachhaltigkeitsaspekte in der Kapitalanlage

Als eines der finanzstarksten deutschen Wirtschaftsunternehmen orientieren sich die Investitionsentscheidungen der Allianz an einem gesamtheitlichen ESG-Ansatz (Environmental, Social, Governance — Umwelt, Soziales
und Unternehmensfiihrung). Die Nachhaltigkeitsstrategie bei der Kapitalanlage ist fur alle Produktgeber der Allianz in Deutschland umgesetzt und gilt gleichermalf3en fiir die Investition von Versicherungsbeitragen von
Risikoprodukten.

Fir die Berticksichtigung von Nachhaltigkeitspraferenzen bei Versicherungsanlageprodukten von Allianz Leben nutzen Sie bitte die Geeignetheitsprifung der Allianz Beratungssoftware.

Wir haben ein ISO-zertifiziertes Umweltmanagementsystem zur permanenten Reduktion unseres CO2-Fussabrucks implementiert:

* Durch mehr digitale Kommunikation, z.B. durch Meine Allianz, konnte der Papierbedarf pro Police zwischen 2014 und 2020 um 44,8 Prozent reduziert werden.
» Die Allianz in Deutschland bezog ihren Strom im Jahr 2020 bereits zu fast 100 Prozent aus erneuerbaren Energien.

* Und was wir nicht reduzieren kénnen, neutralisieren wir: Seit 2012 ist die Allianz Gruppe vollstéandig CO2-neutral.

Wir bernehmen grofRe Verantwortung fiir unsere Mitarbeitenden

* mit unternehmensinternen Diversity-Richtlinien,

» mit Netzwerken, in denen sich Mitarbeitende fur Gleichberechtigung und Inklusion engagieren kénnen
* mit aufmerksamkeitsstarken Aktionen zum Pride Month

Wir unterstitzen und fordern 6kologisches und soziales Engagement u.a.:

» Partnerschaft mit startsocial e. V. (Ideenwettbewerb, www.seidabei.com)

» Stiftungen fiir Kinder und Jugendliche

» Partnerschaft mit der internationalen Meeresschutzorganisation Sea Shepard Global
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Aufbau und Nutzung des Leitfadens

Allianz @)
Die Zielmarktkriterien sind grundséatzlich fur alle Produkte gleich festgelegt. Es werden aber nur zu
denjenigen Beschreibungen vorgenommen, die flr das jeweilige Produkt relevant sind.
Winsche/ Bedurfnisse Kenntnisse/ Erfahrungen Finanzielle Verhaltnisse/ Verlustrisiko Anlageziele Negativabgrenzung

Altersvorsorge Der Zielmarkt eines Produktes setzt sich aus mehreren Bausteinen zusammen:

Vorsorge-Schicht Vorsorgekonzept Zusatzversicherung

Gibt an, ob es sich um eine Privat-, Riester- Fokussiert auf Besonderheiten des Sofern Zusatzversicherungen mit

oder Basisvorsorge oder bAV handelt. Vorsorgekonzepts bzw. der biometrischen eingeschlossen sind, wird die Beschreibung
Diese Beschreibung ist unabhéngig von + Deckung, unabhangig vom Einsatzbereich + um die Festlegung des Zielmarktes der

den Vorsorgekonzepten oder gewahlten in der Vorsorge-Schicht. Zusatzversicherung erweitert.
Zusatzbausteinen formuliert und stellt evtl.

alleine auf Besonderheiten des Produkts
(z.B. RiesterRente) ab.

SR CHIEH RV Diese Zielmarktdefinitionen kénnen fiir sich alleine stehen oder ggf. um Zusatzversicherungen erganzt werden:

+ evtl. Zusatzversicherung

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024
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Vorsorge-Schicht Allianz @)

Zielmarkt - IDD Abgrenzungs-Bsp. PrivatRente

Der Kunde wiinscht im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung Der Kunde wiinscht Aufbau von Vorsorgekapital zur Altersvorsorge
Aufbau von Vorsorgekapital zur Altersvorsorge und ggf. und ggf. Absicherung weiterer biometrischer Risiken. Die Flexibilitat
Absicherung weiterer biometrischer Risiken fiir seine Arbeitnehmer des Produkts steht im Vordergrund.
B bzw. zur Rickdeckung von Versorgungen. Die Flexibilitat des
Wiunsche/ Produkts steht im Vordergrund.
Bedurfnisse
Kenntnisse/
Erfahrungen
Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage tUber die Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage Uber die
Beitragszahlungsdauer bzw. den Einmalbeitrag erbringen. Beitragszahlungsdauer erbringen.
Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko
Wahlmdglichkeit zum Rentenbeginn zwischen Kapital und Wahlmdglichkeit zum Rentenbeginn zwischen Kapital und
AnI ag eziele (temporarer) Rente. (temporérer) Rente.
Negativ-
abgrenzung
7
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Vorsorgekonzepte
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Vorsorgekonzepte (1/3) Allianz @

Der Kunde wiuinscht hohe Planungssicherheit durch bereits bei Vertragsabschluss mittels Der Kunde wiinscht die Stabilitat und Sicherheit des Sicherungsvermogens und einen moglichst
Rechnungszins festgelegter Leistungen. Dem Kunden sind konventionelle Garantien wichtiger als schwankungsarmen Wertzuwachs. Daflr akzeptiert er auch eingeschrankte Renditechancen. Der
.. hohere Renditechancen. Zusétzlich zu den Garantieleistungen wird der Kunde an den Uberschiissen Kunde wird an den Uberschiissen und Bewertungsreserven beteiligt.
WU nSChe/ und Bewertungsreserven beteiligt (Uberschussbeteiligung). Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
BedUrfnisse Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der Menschenrechte und die Bekdmpfung von Korruption und Bestechung berucksichtigt sehen mochte,
Menschenrechte und die Bekdmpfung von Korruption und Bestechung beruicksichtigt sehen méchte, werden auch beachtet.
werden auch beachtet.
Der Kunde benétigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder Der Kunde benétigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten. Die Kapitalanlage wird vollstandig durch die Allianz gemanagt. vergleichbaren Produkten. Die Kapitalanlage wird vollstandig durch die Allianz gemanagt.
Kenntnisse/
Erfahrungen
Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung kann der Kunde akzeptieren. Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung kann der Kunde akzeptieren.
Finanzielle
Verhaltnisse/
VerlustriSikO Zum Rentenbeginn besteht ein minimales Verlustrisiko. Das Garantiekapital zur Bildung der Rente zum
Rentenbeginn wird in der / den jeweiligen Versicherungsbescheinigung(en) genannt.
In der Regel langerfristiger Aufbau von Vorsorgekapital. Bei Bedarf - z.B. um eine Uberlegungs- In der Regel langerfristiger Aufbau von Vorsorgekapital. Bei Bedarf - z.B. um eine Uberlegungs-Phase
Phase zu uberbriicken oder um kurz vor Rentenbeginn eine Vorsorge zu tatigen ist auch ein kurzfristiger zu Uberbrucken oder um kurz vor Rentenbeginn eine Vorsorge zu tétigen ist auch ein kurzfristiger
. Aufbau von Vorsorgekapital maoglich. Aufbau von Vorsorgekapital moglich.
Anlageziele
Dabei stehen die Sicherheiten des Produktes im Vordergrund. Dabei stehen die Sicherheiten des Produktes im Vordergrund.
NegatiV- Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen. Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.
abgrenzung
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Vorsorgekonzepte (2/3)

Allianz @)

Zielmarkt - IDD KomfortDynamik IndexSelect

Wiuinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-
abgrenzung

Der Kunde winscht Renditechancen aus der Wertentwicklung einer chancenorientierten Anlage im
Sondervermégen und zusétzlich die Sicherheiten des stabilisierenden Sicherungsvermégens. Der
Aktienanteil im Sondervermdgen ist hoher als im Sicherungsvermdgen. Die gesamte Kapitalanlage soll
dabei von Anlageexperten gesteuert werden.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekampfung von Korruption und Bestechung bericksichtigt sehen méchte,
werden auch beachtet.

Der Kunde benétigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten. Die Kapitalanlage wird vollstandig durch die Allianz gemanagt.

Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung und der Entwicklung des Sondervermégens im
Vertragsverlauf kann der Kunde akzeptieren.

Der Kunde kann ein Verlustrisiko zum Rentenbeginn tragen. Die Hohe ist abhéngig vom vereinbarten
Garantieniveau. Das Garantiekapital zur Bildung der Rente zum Rentenbeginn wird in der / den
jeweiligen Versicherungsbescheinigung(en) genannt.

In der Regel ein langerfristiger Aufbau von Vorsorgekapital. Bei Einmalbeitragen ist bei Bedarf - z.B. um
eine Uberlegungs-Phase zu iiberbriicken oder um kurz vor Rentenbeginn eine Vorsorge zu tatigen -
auch ein mittelfristiger Aufbau von Vorsorgekapital moglich.

Dabei ist das Produkt grundsatzlich fir Kunden mit dem Wunsch geeignet, mit hinreichender
Wahrscheinlichkeit eine positive Rendite nach Kosten von mindestens 2 % zu erreichen (2 %
entsprechen aktuell dem mittelfristigen Inflationsziel der EZB).

Dem Kunden stehen verschiedene Garantieniveaus zur Auswahl. Je niedriger das gewahlte
Garantieniveau, desto grof3er ist die Moglichkeit hoher Renditechancen. Mit abnehmenden
Garantieniveaus akzeptieren Kunden jedoch auch zunehmende Schwankungs- und Verlustrisiken.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Der Kunde wiinscht Renditechancen durch die Partizipation an der Wertentwicklung eines Aktienindex/
mehrerer Indizes nach einem vertraglich festgelegten Verfahren und zusétzlich die Sicherheiten des
stabilisierenden Sicherungsvermdégens. Er méchte wahrend der Aufschubdauer die
Uberschussbeteiligung eines Jahres zur ggf. teilweisen Partizipation an der Wertentwicklung eines
Index/ mehrerer Indizes oder fiir eine sichere Verzinsung einzusetzen.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekdmpfung von Korruption und Bestechung beruicksichtigt sehen mochte,
werden auch beachtet.

Der Kunde bendtigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten. Der Kunde entscheidet jahrlich tiber den Umfang der Indexpartizipation.

Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung und der Indexpartizipation kann der Kunde
akzeptieren.

Zum Rentenbeginn besteht ein minimales Verlustrisiko. Das Garantiekapital zur Bildung der Rente zum
Rentenbeginn wird in der / den jeweiligen Versicherungsbescheinigung(en) genannt.

Langerfristiger Aufbau von Vorsorgekapital. Dabei ist das Produkt grundsétzlich fir Kunden mit dem
Wunsch geeignet, mit hinreichender Wahrscheinlichkeit eine positive Rendite nach Kosten von
mindestens 2 % zu erreichen (2 % entsprechen aktuell dem mittelfristigen Inflationsziel der EZB).

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.

. 10
Zuruck



Vorsorgekonzepte (3/3)

Allianz @)

Zielmarkt - IDD InvestFlex mit Garantie InvestFlex ohne Garantie

Wiuinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-

abgrenzung

Der Kunde winscht Renditechancen aus Investmentfonds, an deren Wertentwicklung er unmittelbar
partizipiert und die er selbst auswahlt und wechseln kann. Mit der Variante InvestFlex Green setzt der
Kunde bei Abschluss auf eine Auswahl an Fonds mit Nachhaltigkeitsmerkmalen. Zusétzlich wiinscht der
Kunde die Sicherheiten des stabilisierenden Sicherungsvermdgens. Die Hohe der Sicherheiten sind
abhéangig vom vereinbarten Garantieniveau.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeithnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekdmpfung von Korruption und Bestechung beruicksichtigt sehen méchte,
werden auch beachtet.

Der Kunde bendtigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten. Der Kunde kann und will wahrend der Aufschubdauer bei der Auswahl der
Investmentfonds mitwirken und ggf. Anderungen durchfiihren.

Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung und bei der Wertentwicklung der
Investmentfonds kann der Kunde akzeptieren.

Der Kunde kann ein Verlustrisiko zum Rentenbeginn tragen. Die Hohe ist abhangig vom vereinbarten
Garantieniveau. Das Garantiekapital zur Bildung der Rente zum Rentenbeginn wird in der / den
jeweiligen Versicherungsbescheinigung(en) genannt.

In der Regel ein langerfristiger Aufbau von Vorsorgekapital. Bei Einmalbeitragen ist bei Bedarf - z.B. um
eine Uberlegungs-Phase zu (iberbriicken oder um kurz vor Rentenbeginn eine Vorsorge zu tatigen -
auch ein mittelfristiger Aufbau von Vorsorgekapital mdglich. Dabei ist das Produkt grundsétzlich fur
Kunden mit dem Wunsch geeignet, mit hinreichender Wahrscheinlichkeit eine positive Rendite nach
Kosten von mindestens 2 % zu erreichen (2 % entsprechen aktuell dem mittelfristigen Inflationsziel der
EZB). Ob diese Rendite erreicht werden kann oder ein niedrigeres Renditeziel akzeptiert wird, ist auch
von der Wahl der Fonds abhéngig. Dem Kunden stehen verschiedene Garantieniveaus zur Auswahl. Je
niedriger das gewahlte Garantieniveau, desto grof3er ist die Moglichkeit besonders hoher
Renditechancen. Mit abnehmenden Garantieniveaus akzeptieren Kunden jedoch auch zunehmende
Schwankungs- und Verlustrisiken.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Der Kunde méchte zur Nutzung von Renditechancen wahrend der Aufschubdauer in Investmentfonds
investieren, an deren Wertentwicklung er unmittelbar partizipiert und die er selbst auswahlt und
wechseln kann. Mit der Variante InvestFlex Green setzt der Kunde bei Abschluss auf eine Auswahl an
Fonds mit Nachhaltigkeitsmerkmalen. Die Sicherheiten des stabilisierenden Sicherungsvermogens sind
fur ihn nicht wichtig.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekampfung von Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen mochte,
werden auch beachtet.

Der Kunde bendtigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten. Der Kunde kann und will wahrend der Aufschubdauer bei der Auswahl der
Investmentfonds mitwirken und ggf. Anderungen durchfiihren.

Schwankungen bei der Wertentwicklung der Investmentfonds kann der Kunde akzeptieren. Der Kunde
wunscht nicht die Sicherheiten des stabilisierenden Sicherungsvermdgens und folglich auch kein
Garantieniveau. Er kann entsprechende Verluste tragen.

In der Regel ein langerfristiger Aufbau von Vorsorgekapital. Bei Einmalbeitrdgen ist bei Bedarf - z.B. um
eine Uberlegungs-Phase zu (iberbriicken oder um kurz vor Rentenbeginn eine Vorsorge zu tatigen -
auch ein mittelfristiger Aufbau von Vorsorgekapital moglich.

Dabei ist das Produkt grundsatzlich fur Kunden mit dem Wunsch geeignet, mit hinreichender
Wabhrscheinlichkeit eine positive Rendite nach Kosten von mindestens 2 % zu erreichen (2 %
entsprechen aktuell dem mittelfristigen Inflationsziel der EZB). Ob diese Rendite erreicht werden kann
oder ein niedrigeres Renditeziel akzeptiert wird, ist auch von der Wahl der Fonds abhéngig. Der Kunde
setzt vollstandig auf die Renditechancen der Kapitalmarkte. Dafiir akzeptiert er auch hohe Verlustrisiken

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.

. 11
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DAV Zusatzversicherungen
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Zusatzversicherungen

Zielmarkt - IDD

Kapital bei Tod

| C-Baustein

Kapital bei Unfalltod
/ UZ-Baustein

Berufsunfahigkeits-
zusatzversicherung
/BUZ/ (B)R

Allianz @)

Hinterbliebenenrente

Wiinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-
abgrenzung

Der Kunde wiinscht eine
Hinterbliebenenabsicherung fiir den Todesfall in
Form eines Kapitals.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial-
und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekampfung von
Korruption und Bestechung berticksichtigt sehen
mochte, werden auch beachtet.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der
tarifichen Regelungen erfolgen.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Der Kunde wiinscht zusatzlich eine
Hinterbliebenenabsicherung fiir den Todesfall
infolge eines Unfalls in Form eines Kapitals.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial-
und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekdmpfung von
Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen
mochte, werden auch beachtet.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der
tarifichen Regelungen erfolgen.

Der Kunde wiinscht eine garantierte
Berufsunfahigkeitsrente sowie eine Befreiung
von der Beitragszahlungspflicht fur die
Versicherung, wenn der zuletzt ausgeiibte Beruf
nicht mehr ausgelbt werden kann.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial-
und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekadmpfung von
Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen
mdochte, werden auch beachtet.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der
tarifichen Regelungen erfolgen.

Der Kunde wiinscht eine
Hinterbliebenenabsicherung fiir den Todesfall in
Form einer Rentenzahlung.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial-
und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekadmpfung von
Korruption und Bestechung bericksichtigt sehen
mdochte, werden auch beachtet.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der
tarifichen Regelungen erfolgen.

. 13
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Weltere Vorsorgeprodukte
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Weitere Vorsorgekonzepte — bAV (SofortRente) Allianz @)

Zielmarkt - IDD bAV (SofortRente)

Der Kunde winscht im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung eine lebenslange oder temporare sofort beginnende Rentenzahlung fir seine Arbeitnehmer bzw. zur Riickdeckung von Versorgungen. Es kann auf
Wunsch eine Todesfallleistung vereinbart werden. Der Kunde wiinscht garantierte Rentenleistungen. Zusatzlich zu den Garantieleistungen wird der Kunde an den Uberschiissen und Bewertungsreserven beteiligt
(Uberschussbeteiligung).

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeithnehmerbelange, die Achtung der Menschenrechte und die Bekampfung von Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen méchte, werden auch
beachtet.

Wiinsche/
Bedurfnisse

Der Kunde benétigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder vergleichbaren Produkten. Die Kapitalanlage wird vollstandig durch die Allianz gemanagt.

Kenntnisse/
Erfahrungen

Der Kunde kann den Einmalbeitrag aufbringen. Die Garantierente ist garantiert. Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung kann der Kunde akzeptieren.

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele Finanzierung einer lebenslangen (oder temporéren) Rentenzahlung
Negativ_ Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.
abgrenzung

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024
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Selbststandige Produkte zur
Arpeitskraftsicherung und
Hinterbliebenenvorsorge
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Arbeitskraftsicherung (Selbststandige Produkte)

Zielmarkt - IDD

Wiinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-
abgrenzung

Der Kunde wiinscht im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung
fur den Fall des Eintritts der Berufsunfahigkeit den Erhalt einer
garantierten Berufsunféhigkeitsrente sowie fir die Versicherung
eine Befreiung von der Beitragszahlungspflicht fur seine
Arbeitnehmer bzw. zur Riickdeckung von Versorgungen.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und
Arbeitnehmerbelange, die Achtung der Menschenrechte und die
Bekampfung von Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen
mochte, werden auch beachtet.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage uber die
Beitragszahlungsdauer erbringen.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen
erfolgen.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Der Kunde wiinscht im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung
fur den Fall der Berufsunfahigkeit eine garantierte
Berufsunfahigkeitsrente sowie eine Befreiung von der
Beitragszahlungspflicht fiir die Versicherung zur Riickdeckung von
Versorgungen. Der Kunde wiinscht, die Uberschussbeteiligung fiir
Fondslésungen zu verwenden, an deren Wertentwicklung er
unmittelbar partizipiert. Der Kunde kann und will wahrend der
Aufschubdauer bei der gewéahlten Investmentfonds mitwirken und

Anderungen durchfiinren. Zum Ende der Versicherungsdauer erhalt

der Kunde daraus eine Kapitalzahlung.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und
Arbeitnehmerbelange, die Achtung der Menschenrechte und die
Bekampfung von Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen
mochte, werden auch beachtet.

Der Kunde bendtigt keine besonderen Erfahrungen oder

Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder vergleichbaren Produkten.

Der Kunde kann und will wahrend der Aufschubdauer bei der
gewahlten Fondslésung mitwirken und Anderungen durchfiihren.

Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung und der
Wertentwicklung der gewahlten Investmentfonds kann der Kunde
akzeptieren.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage Uber die
Beitragszahlungsdauer erbringen.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen
erfolgen.

Allianz @)

Der Kunde wiinscht im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung
eine garantierte Rente sowie eine Befreiung von der
Beitragszahlungspflicht fiir die Versicherung, wenn bestimmte
korperliche oder geistige Fahigkeiten eingeschrankt sind.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und
Arbeitnehmerbelange, die Achtung der Menschenrechte und die
Bekampfung von Korruption und Bestechung berticksichtigt sehen
mochte, werden auch beachtet.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage uber die
Beitragszahlungsdauer erbringen.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen
erfolgen.
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Hinterbliebenenvorsorge (Selbststandige Produkte)

Zielmarkt - IDD

Wiinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-

abgrenzung

Der Kunde winscht im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung fir den Todesfall eine
Hinterbliebenenabsicherung in Form einer einmaligen Kapitalzahlung fiir seine Arbeitnehmer bzw. zur
Riickdeckung von Versorgungen.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeithnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekampfung von Korruption und Bestechung bericksichtigt sehen méchte,
werden auch beachtet.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage uber die Beitragszahlungsdauer erbringen.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Allianz @)

Zuruck
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Allianz @)

PortfolioKonzept,
Zeitkontenrickdeckung und
PrivateFinance Konzept

06




PortfolioKonzept und Zeitkontenrickdeckung

Zielmarkt - IDD

Wiinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-
abgrenzung

Der Kunde (natirliche oder juristische Person) wiinscht eine langfristige Kapitalanlage.

Eine juristische Person wiinscht diese zum Beispiel zur kollektiven Riickdeckung und Ausfinanzierung
von Pensionsverpflichtungen oder Zeitwertkonten.

Der Kunde wiinscht eine garantierte Verzinsung und zusétzliche Renditechancen durch eine nicht
garantierte variable Verzinsung.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekampfung von Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen méchte,
werden auch beachtet.

Eine jur. Person bendtigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten, eine nat. Person muss bereits Erfahrungen am Kapitalmarkt gemacht haben
und die damit verbundenen Risiken kennen.

Die Kapitalanlage wird vollstéandig durch Allianz gemanagt.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht die Beitrage uber die Beitragszahlungsdauer bzw. den Einmalbeitrag
erbringen.

Gewisse Schwankungen bei der variablen Verzinsung im Vertragsverlauf und im Fall der Kiindigung
beim marktgerechten Kiindigungswert kann der Kunde akzeptieren.

Kapital zum Vertragsablauf.

Langfristiger Anlagehorizont.

Nicht fir Kunden geeignet, die kurzfristige Anlagehorizonte haben.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Allianz @)

Der Kunde wiinscht eine Insolvenzsicherung und Finanzierung von innerbetrieblichen Zeitwertkonten.
Aufgrund gesetzlicher Vorschriften muss der Kunde sicherstellen, dass im Fall seiner Insolvenz die
Anspriiche der Mitarbeiter/innen und der Sozialversicherungstrager erfullt werden kénnen.

Der Kunde wiinscht eine Zeitkontenriickdeckung mit Garantie als (verpféndete oder an einen
Treuh&nder Ubertragene) Rickdeckungsversicherung zur Insolvenzsicherung. Zusatzlich zu den
Garantieleistungen wird der Kunde an den Uberschiissen und Bewertungsreserven
(Uberschussbeteiligung) beteiligt.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekampfung von Korruption und Bestechung bericksichtigt sehen méchte,
werden auch beachtet.

Der Kunde bendtigt keine besonderen Kenntnisse oder Erfahrungen. Die Kapitalanlage wird vollstandig
durch Allianz gemanagt.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht entsprechend der Entwicklung des innerbetrieblichen
Wertguthabens variable Einmalbeitrage erbringen.

Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung im Vertragsverlauf kann der Kunde akzeptieren.

Nicht fir Kunden geeignet, die Uber keine
Zeitwertkontenmodelle oder Altersteilzeit im Blockmodell verfiigen.
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PrivateFinance Konzept

Zielmarkt - IDD

Wiinsche/
Bedurfnisse

Kenntnisse/
Erfahrungen

Finanzielle
Verhaltnisse/
Verlustrisiko

Anlageziele

Negativ-
abgrenzung

Der Kunde (juristische Person) wiinscht eine langfristige Kapitalanlage, zum Beispiel zur kollektiven
Riickdeckung und Ausfinanzierung von Pensionsverpflichtungen oder Zeitwertkonten.

Weiter mochte er wéahrend der Vertragsdauer von Renditechancen aus der Wertentwicklung
ausgewahlter, in der Regel auRerborslich gehandelter Kapitalanlagen profitieren, die von
Anlageexperten ausgewéhlt und zusammengestellt werden. Ein garantiertes Mindestkapital ist ihm nicht
wichtig.

Die Interessen des Kunden, der Umwelt-, Sozial- und Arbeitnehmerbelange, die Achtung der
Menschenrechte und die Bekdmpfung von Korruption und Bestechung beriicksichtigt sehen méochte,
werden auch beachtet.

Der Kunde benétigt keine besonderen Erfahrungen oder Vorkenntnisse mit Finanzprodukten oder
vergleichbaren Produkten. Die Kapitalanlage wird vollstandig durch die Allianz gemanagt.

Der Kunde kann aus heutiger Sicht den Einmalbeitrag erbringen und Schwankungen in der
Wertentwicklung des Vertragswerts akzeptieren. Er kann mdogliche Verluste tragen. Der Kunde kann
akzeptieren, dass er wahrend der Vertragsdauer nur eingeschrankt iber das Vertragsguthaben
verfiigen kann (z.B. fehlende Entnahmemadglichkeit, (zeit)verzogerte Auszahlung bei Kiindigung).

Langerfristiger Aufbau von Kapital.

Der Vertragsabschluss kann innerhalb der tariflichen Regelungen erfolgen.

Allianz Lebensversicherungs-AG, Stand Januar 2024

Allianz @)
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