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ALLIANZ.DE

  Startklar  
für Ihren  
   Vertriebserfolg!

Die Allianz bietet eine überarbeitete Version ihrer bewähr-
ten Kfz-Sammelversicherung an – speziell für Betriebe im 
Kfz-Handel und -Handwerk. Die neue Lösung ist deutlich 
schlanker, übersichtlicher und noch leichter zu handha-
ben.

Speziell für Autohäuser und Werkstätten
Versicherungsschutz besteht für nicht zugelassene eigene 
Fahrzeuge sowie für Kundenfahrzeuge, die sich auf dem 
Betriebsgelände befinden. 

Mehr Komfort – weniger Aufwand
Die vereinfachte Struktur spart Zeit – beim Kundenbetrieb 
und bei Ihnen. Und die digitale Antragsstrecke ist beson-
ders intuitiv gestaltet. Für einen reibungslosen Abschluss-
prozess.

Jetzt aktiv werden und Potenziale nutzen!
Effizienz und Kostenkontrolle sind gefragt wie nie! 
Sprechen Sie gezielt Kund:innen und Kontakte aus dem 
Kfz-Gewerbe an – und überzeugen Sie sie mit einer pass-
genauen, preisattraktiven Lösung.

Die Kfz-Handel- und Handwerkversicherung
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Umfangreicher  
Schutz trifft Effizienz 
beim Verkauf

3 Fälle  
    aus der Praxis 

Im Allianz Maklerportal erfahren Sie noch mehr zum Produkt.  
Wir freuen uns auf unsere gemeinsame Erfolgsgeschichte mit  
der aktualisierten Kfz-Handel- und Handwerkversicherung! →

Einfach abschließen:  
Der volldigitale Antragsprozess spart  
Zeit – für Sie und Ihre Kunden.

Modern beraten:  
Mit der Möglichkeit der digitalen  
Betriebsbesichtigung punkten Sie  
durch Effizienz und Nähe.

Klarer Schutz, weniger Komplexität: 
Dank verschlankter Leistungsbausteine 
erklären Sie das Produkt im Handum-
drehen.

So individuell wie Ihre Firmenkunden: 
Passen Sie die Leistungen flexibel an 
den tatsächlichen Bedarf an – ohne 
Kompromisse.

Starker Preis, überzeugendes Angebot: 
Profitieren Sie von einer optimierten 
Preisgestaltung für maximale Wettbe-
werbsfähigkeit.

Mit diesen Vorteilen geben Sie künftig 
Gas bei Ihren Kundenbetrieben:

Die 7 Top- 
Argumente für Ihr  
Kundengespräch

5. Handelsware
… versichert eigene und finanzierte Handels-
fahrzeuge vor Erstzulassung.

6. Haftpflicht für Kaskofolgeschäden
… übernimmt Folgekosten bei Schäden an Kundenfahrzeugen 
in der Werkstatt.

3. Kurzzeitkennzeichen
… bietet zuverlässigen Versicherungsschutz bei 
kurzfristigen Überführungsfahrten.

7. Überführung auf der Ladefläche
… deckt Transportschäden bei Fahrzeugüberführungen  
auf Ladeflächen ab.

2. Rote Kennzeichen
… ermöglicht sichere Probefahrten mit nicht  
zugelassenen Fahrzeugen.

Fall 1: Unfall bei Probefahrt
Jonas Pfeiffer unternimmt beim Autohaus von Nadine 
Lorenz eine Probefahrt mit einem Fahrzeug, das mit rotem 
Kennzeichen ausgestattet ist. Auf einer Landstraße ver-
ursacht er einen Unfall mit einem entgegenkommenden 
Fahrzeug. Die Kfz-Haftpflicht übernimmt die Kosten für 
den Unfallgegner, die Vollkasko kommt für den Schaden 
am Fahrzeug des Autohauses auf. 
 

Fall 2: Hagelschaden auf dem Betriebshof
Ein starker Hagelsturm trifft über Nacht das Gelände der 
Werkstatt von Enrico Schmitt. Mehrere nicht zugelassene 
Fahrzeuge werden beschädigt – Dellen, eingeschlagene 
Scheiben, Lackschäden. Die Teilkasko sowie die Vollkasko 
erstatten die Unwetterschäden.

 
Fall 3: Unfall auf der Hebebühne
Bei einer Inspektion in Lea Nowaks Werkstatt hat Service-
techniker Thomas Pech: Ein zugelassenes Kundenfahr-
zeug rutscht durch einen Defekt von der Hebebühne. Es 
entsteht erheblicher Schaden an der Karosserie. Die Voll-
kaskoversicherung reguliert den unangenehmen Vorfall 
zur Zufriedenheit aller Beteiligten.

1. Betriebsrisiko
… schützt vor Schäden an Kundenfahrzeugen,  
die sich in der Obhut des Betriebes befinden.

4. Tageszulassung
… deckt auch rein formale Zulassungen ohne  
Fahrbetrieb zuverlässig ab.


