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Schlusswort



Liebe/r Interessent/in,

nachdem 2018 das vermeintliche Damoklesschwert DSGVO von allen Seiten beackert wurde
und samtliche Unternehmen lahmgelegt hatte, stehen 2019 wieder Kapazitaten fur die wichtigen
Aufgaben bereit. Selbstverstandlich konnen auch wir NDA, TOM und ADV vorweisen, in der
Realitat hatte die neue Verordnung aber kaum Einfluss auf den Realbetrieb.

Die Angst vor rechtlichen Konsequenzen sorgt bei vielen Marketingabteilungen fir lange Ent-
scheidungswege und verpasste Gelegenheiten. Dabei sind besonders im Online Marketing

schnelle Reaktion und der Mut zu neuen Wegen gefragt.

Verstehen Sie mich nicht falsch, dies ist keine Aufforderung, offensichtliche Straftaten zu be-
gehen. Ich pladiere nur flr etwas mehr “just do it"-Kultur bei neuen Techniken, bevor man sich
mit moglichen rechtlichen Konsequenzen auseinandersetzt und deshalb von Konkurrenten ab-
gehangt wird.

In der Entwicklung wird oft mit Beta-Versionen gestartet, obwohl allen bewusst ist, dass das
Produkt noch nicht optimal ist. Dadurch werden im Live-Betrieb schneller Fehler aufgedeckt und
Probleme ausgemerzt. Wieso findet diese Technik im Marketing keinen Platz?

Kommen Sie mit uns ins Gesprach. Gemeinsam werden wir Mittel und Wege (hier muss das
Komma weg, statt dessen nach ,finden®) finden, lhre Vermarktung digitalkonform zu gestalten.

Schnell und flexibel.

Beste GriRe,

Robert Kolloch

Geschaftsfiihrung netgrade

DIGITAL AGENCY - ONLINE MARKETING | WEB DEVELOPMENT | STRATEGY



Suchmaschinen-
optimierung
(SEO)

Alle wollen es, wenige erreichen es. Position Nr. 1 der unbezahlten Such-
ergebnisse. Die erfolgs- und rentabilitatsorientierte Arbeitsweise von
netgrade hat dies bereits einigen Kunden ermoglicht. Wir wissen, dass jede
Investition schmerzt und ein Vielfaches erwirtschaften muss. Wir verstehen
wir unser Handwerk und sorgen mit moderaten Anpassungen flr eine kon-

tinuierliche Steigerung lhrer Rankings & Sichtbarkeit.
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Folgende Dienstleistungen bieten wir Ihnen im SEO:

Strategie- & Konzepterstellung Texterstellung Full-Service SEO

Consulting & Schulungen Outreach & Platzierung



Unser bewahrtes Vorgehen:

1. Zieldefinition

Die Definition der
SEO-Ziele erfolgt in Ab-
stimmung mit lhnen und
dient als Grundlage.

3. SEO-Strategie

Wir erarbeiten eine Strate-
gie zur Optimierung lhrer
Internetprasenz - Onsite
und Offsite.

5. Monitoring &
Reporting

Wir beobachten Ihre Web-
site kontinuierlich und
informieren Sie in regel-
maBigen Abstanden Uber
relevante Entwicklungen

2. Analysen

Im Rahmen unserer Ana-
lysen erstellen wir ein
umfangreiches SEO-Audit,
analysieren lhre Mitbewer-
ber und die Suchintention.

4. Implementierung

Bei der Umsetzung der SEO-MaB-
nahmen stehen wir Ihnen sowohl
beratend als auch operativ zur
Seite und kimmern uns tGberdies
um die Qualitatssicherung.

Google
Partner
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Suchmaschinen-
werbung _

Partner

Accredited
Professional

> Bing ads

Mit Hilfe von Suchmaschinenwerbung (Google, Bing) lassen sich schnell
relevante Ergebnisse erzielen. Egal ob Kauf oder Anfrage, beide Ziele las-
sen sich durch zielgerichtete Ausspielung der Anzeigen erreichen. Durch
eine genaue Zielgruppenausrichtung erreicht die Werbung genau den/die
Richtigen. Wir unterstutzen |Ihr Unternehmen von Beginn an. Recherche,
Marktanalyse, Erstellung erster Kampagnen und Banner zahlen zu unseren
Standardleistungen im SEA. Bei jeder Malinahme erfolgt eine Absprache
mit der verantwortlichen Person in lhrem Unternehmen, damit Sie stets den
Uberblick behalten. Selbstverstandlich beriicksichtigen wir von vornherein

Ihren moglichen return on marketing invest.
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Folgende Dienstleistungen bieten wir Ilhnen im SEA:

Strategie- & Konzepterstellung Full-Service SEA

Consulting & Schulungen Betreuung von Kampagnen



Unser bewahrtes Vorgehen:

Strategie-
entwicklung
Einrichtung/
TEERETIE Neuoptimierung
Bericht.- eines Anzeigen-
erstattung Kontos
Einstellen der
Fortlaufende Kampagne
Kampagnen- hinsichtlich der
Betreuung Zielvorgaben
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Social Media
Marketing
(SMM)

Soziale Medien haben sich so schnell wie kaum eine andere Technologie in
unserer Welt etabliert. Weltweit sind etwa 78% der Menschen auf
Social-Media-Networks aktiv. Mit einer solchen Reichweite ist dieser Kanal
naturlich auch als Marketinginstrument interessant. Besonders emotionale
Produkte lassen sich lGber diesen Kanal gut vertreiben.

Sprechen Sie uns gerne an. Wir beraten Sie gerne, ob |hr Produkt oder |Ihre

Dienstleistung erfolgreich Uber Soziale Medien vermarktet werden kann.
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Folgende Dienstleistungen bieten wir lhnen im SMM:

Strategie- & Konzepterstellung Full-Service SMM

Consulting & Schulungen Betreuung von Kampagnen



Wie wichtig ist Social Media Marketing?

Anteile der Onliner, die soziale Netzwerke 2018
mindestens wochentlich genutzt haben

80%
40%

20%
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Multi Channel
Marketing
(MCM)

Unter Multi Channel Marketing verstehen wir die Vermarktung |hrer Pro-
dukte / Dienstleistungen Uber verschiedene Plattformen. In der Regel be-
trifft dies Website, amazon, ebay und idealo. Je nach Produkt oder Leistung
kann auch eine Platzierung bei anderen Kanalen (z.B. Otto, Zalando) erfol-
gen. Jede dieser Plattformen funktioniert nach anderen Mechanismen und
bietet Chancen, den eigenen Absatz zu erhohen. Wir Gbernehmen gerne
die Platzierung auf den jeweiligen Plattformen fur Sie und sorgen fur eine

gute Auffindbarkeit.

Folgende Dienstleistungen bieten wir Ilhnen im MCM:

Strategie- & Konzepterstellung Paid Ads Amazon/ebay Konkurrenzanalyse

: Preisvergleich
Consulting & Schulungen Betreuung einzelner Channels

Marktanalyse



Die wichtigsten Plattformen im MCM:

amazon
b
idealo
— OTT0

» zalando
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Web
Development
(DEV)

Web Development geht bei uns von klassischen Websites, Uber Schnitt-
stellenanbindungen hin zu Individualplattformen. Entsprechend lhres Ziels
werden Sie passend von uns beraten, ob ein Standardsystem genugt oder
eine Invidualentwicklung notig ist. Einfache Websites oder Shops lassen
sich heutzutage problemlos mit Standardsystemen losen.

Wir arbeiten vorzugsweise mit den Standardsystemen Wordpress, Typo3,
Cantao, Magento und Shopware. Andere CMS sind in der Regel auch kein

Problem.

Folgende Dienstleistungen bieten wir lhnen im DEV:

Strategie- & Konzepterstellung Design und ClI Agiles Projektmanagement

mit wochentlichen Sprints &

Verzicht auf Pflichtenhefte

Consulting & Schulungen HTML, CSS, PHP, JS



Unser bewahrtes Vorgehen.

Entsprechend lhrer
Vorgaben wird ein
Seiten-Konzept
erstellt

Unser Web-
Designer erstellt
ein professionelles
Screendesign

Die Seite wird auf

Fehler hin getestet
und nach Freigabe
online gestellt

Es wird geklart,
welche Inhalte auf
der Seite verbaut
werden sollen

Die Entwicklung
beginnt und wird
Step by Step von
Ihnen abgenommen
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Wirkung nach
Wunsch.

Ganz wie
Sie wollen.




Die Basis unserer Arbeit sind lhre strategischen Vorgaben und Vorstellungen.
Was wollen Sie mit Online Marketing erreichen? Wen wollen Sie erreichen?
Und welches Budget steht zur Verfigung? Die direkte und regelmaBige
Kommunikation ist unser Schlissel fur eine effiziente Zusammenarbeit ohne
Missverstandnisse. Wir besprechen mit Ihnen Ihre Wiinsche und Vorgaben und

wagen gemeinsam die entsprechenden Moglichkeiten ab. Wir treffen klare

Absprachen, legen lhnen unsere Arbeit offen, geben regelméBiges Feedback

und wir binden Sie nicht in langen Vertragen. Jetzt missen Sie nur noch wissen,

was Sie wollen - oder es im gemeinsamen Gesprach mit uns herausfinden.




netgrade GmbH
Winterhauser StraBe 87d
D-97084 Wiirzburg

Telefon: +49 (0)931 8099 110
E-Mail: kontakt@netgrade.de



