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JUNGE ERWACHSENE - EINE INTERESSANTE ZIELGRUPPE

Sie sind mehr, als viele denken.
Und wollen fruh ihren Lebensstandard sichern.

Heute leben in Deutschland rund 17 Millionen’ junge Erwachsene zwischen 18 und 34 Jahren

(20 % der Gesamtbevolkerung).

Allianz ist bevorzugter Anbieter der Zielgruppe

Allianz Ergo HUK-Coburg R+V Generali DEVK AXA

Quelle: K42 (2022), Frage: ,Diese Anbieter kommen fiir uns in Frage®; alle Angaben in %.
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Die meisten Neuabschllisse kommen aus der Zielgruppe 20-342
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1) Statistisches Bundesamt, © Statista 2022; Stand: 31.12.2021; 2) D-CCO, FMDS 2021. Grundgesamtheit: Deutschsprachige Bev. ab 14 Jahren, n = 28.000 p. a., Versicherungsneuabschliisse 2021 nach Sparten in %



- ,Ab einem gewissen Alter werde
&4 ' ich nicht mehr in der Lage sein,
h ' Geld zu verdienen. Deshalb

” méchte ich in Zukunft Geld fiir
meine Rente ansparen.”
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ZuhoLes

,Bei Geldanlagen ware es mir wichtig
zu wissen, dass da jemand am Werk
ist, der mehr Ahnung hat als ich —

zum Beispiel bei Aktien und ETFs.”
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,Wir als Eltern beraten uns
mit unserem eigenen
Vermittler, wie wir unsere
Kinder optimal versichern
konnen.*

p— : ? R E { ,Bei der Wahl einer Versicherung
.Bei Versicherungen ist ot : a2 78 zahlt fir mich besonders die

mir personliche Beratung Nachhaltigkeit. Ich will wissen, an
besonders wichtig. welchen Projekten sich meine
Versicherung beteiligt und flr
Qelche Werte sie steht.”

,Gesundheit ist
naturlich ein wichtiger
Faktor. Man mochte
den optimalen Schutz
fur sich selber haben.*

.Fur mich ist Flexibilitat ein sehr
wichtiger Punkt, da sich taglich
neue Maoglichkeiten auftun, die
man nicht verpassen mochte.”
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DIE WELT DER JUNGEN ERWACHSENEN

Das Hier und Jetzt. Spannend —
und ganz schon kompliziert.

Allianz ()

Viel Veranderung, viele Chancen. Aber auch immer
neue Risiken: Jung zu sein ist heute oft nicht einfach.

Volatilitat und Unsicherheit

Alles ist im Wandel und unberechenbar: politische
Veranderungen, unsichere Konjunktur und
Wohlistand, Inflation, schwankende Kapitalmarkte,
geopolitische Krisen, Klimawandel.

Komplexitat

Zusammenhange und Auswirkungen
sind oft schwer nachvollziehbar. Viele
Optionen erschweren Entscheidungen.

Quellen: SINUS Milieustudie, K42-Studien, Concept M-Studie



DIE WELT DER JUNGEN ERWACHSENEN

lhre Wunsche fur morgen:
Genug Zuversicht ist da.

Trotz Verunsicherung und oft schwierigen Entscheidungen
haben die Jungen vor, ihre Chancen zu nutzen.

Flexibilitat und Individualitat

Leben heildt: genielen, Chancen ergreifen,
Zukunft selbst gestalten und immer flexibel
bleiben. Starre Lebensplanungen waren gestern.

Sicherheit und Stabilitat

Freiheit und Flexibilitat ja, aber mit Ruckhalt und
Konstanten, auf die man sich verlassen kann.

Quellen: SINUS Milieustudie, K42-Studien, Concept M-Studie.
Eigene Studie Juni 2022, Jugendstudie Metallrente



DIE WELT DER JUNGEN ERWACHSENEN Allianz @

lhre Entscheidungen —
vernunftig und wohl uberlegt.

Junge Erwachsene wollen Verantwortung fur
sich und die Gesellschaft Gbernehmen und
dabei auf den richtigen Partner vertrauen.

Nachhaltigkeit

Nachhaltig leben und handeln, wann immer
moglich. Das betrifft auch Kaufentscheidungen
und die Auswahl von Unternehmen.

Nahe und Vertrauen im digitalen Zeitalter

Trotz digitaler Affinitat zahlt nach wie vor
der personliche Kontakt zu einer
Vertrauensperson — insbesondere

bei wichtigen Entscheidungen.

Quellen: SINUS Milieustudie, K42-Studien, Concept M-Studie
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Spannender Spagat
In der Zielgruppe:

Die Zeiten sind unsicher, die
Welt ist kompliziert. Junge
Erwachsene suchen Stabilitat, \,‘ R
Sicherheit und Orientierung. . .

Gleichzeitig wollen sie flexibel
bleiben und ihr Leben nach
ihren eigenen WWunschen
gestalten.
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JUNGE ERWACHSENE - UNSERE LOSUNGEN Allianz @

Die Allianz — ein starker Partner.

Kapitalanlageexperten , A N :

Uber 1 25 Sicherheit

Jahre Erfahrung

Lebensnahe Services und Tools

Hervorragende
Gesundheitsservices,
auch fur Angehorige

2 Mio.
Kunden

Produkte fur jede Lebenssituation & " '

Services

Stabilitat
ACLCIUN Nachhaltigkeit

unserer '
Unternehmenstétigkeit N ’ / > 250 Mrd. Euro?
- Sicherungsvermogen
Beitragsanpassungen Flexibilitat
moglich

Individuelle
Versicherungspakete

Flexible Gestaltungsmaoglichkeiten

1) Stand Dezember 2022
2) Allianz Lebensversicherung-AG, Stand 30.09.2022, nach Marktwerten



JUNGE ERWACHSENE - UNSERE LOSUNGEN Allianz @

,,Atmende Losungen®. Well SICh e
Im Leben viel andern kann. S

Gerade im Laufe des Erwachsenwerdens andert
sich so viel im Leben. Hier punkten wir mit unseren
Losungen und Services.

« Tarife mit vielen Optionen. Wechselmaoglichkeiten
zwischen Tarifen

- Beitrage oftmals anpassbar (z. B. senken,
erhohen, aussetzen etc.)

« Kontinuierliche Produktentwicklung. Viele
Innovationen (Anpassung an Markt- und
Kundenbedurfnisse)

- Lebensnahe Services, die den Alltag, die
Organisation der Vertrage und den Austausch
mit der Allianz erleichtern




JUNGE ERWACHSENE — UNSERE LOSUNGEN Allianz @

Die Chancen sind schon da!

Wir denken und handeln auf der Hohe der Zeit. Wie fur junge Erwachsene gemacht!

@ Das Beste dabei: Wir bieten Produkte an, die zu den Wlnschen,
Bedurfnissen und Lebenssituationen junger Zielgruppen passen.

@ Jetzt zum perfekten Partner der jungen Erwachsenen werden
und sie langfristig fur sich gewinnen.

@ Gerade bei den Jungen gibt es aul3erdem viel Cross Selling
Potenzial — im Laufe des Erwachsenwerdens werden etliche

Versicherungsthemen erstmals relevant.
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GUTE GELEGENHEITEN Allianz ()

Versichern

U nd VOrSso rgen . Familien- Ausbildung &
An Iasse’) grundung Studium
Gibt es genug.
o Partner-
Nutzen Sie die Chance, schaft, Berufs.
echte Neukunden am Markt Hochzeit o
i einstieg

zu gewinnen und lhre
Bestandskunden weiter
auszubauen.

Werden Sie zum Begleiter

dieser Zielgruppe und _

sichern Sie langfristig Karriere-/

lhren Bestand. Gehaltssprung




GUTE GELEGENHEITEN FUR AUSBILDUNG, STUDIUM & JOB Allianz @

Der Start ins Leben —
mit Sicherheit von
Anfang an.

Kfz-Versicherung

Altersvorsorge
Krankentagegeld

(>) Erstes regelmaRiges Gehalt — mit dem Sparen anfangen bAV
und z. B. auch an Sicherung der Arbeitskraft denken
& Th oAl ioken in den Fok Berufsunfahigkeit
emen wie Altersvorsorge riicken in den Fokus
Hausrat

(>) Raus aus der Familienversicherung — eigene

Vorsorge wird wichtig Reisekranken

(O) Erste eigene Wohnung oder WG und gréRere Haftpflicht
Anschaffungen (Auto, Einrichtung etc.) Kranken
(>) Langere Reisen/Auslandsaufenthalte Pflegezusatz
Zahnzusatz

(>) Eltern bleiben wichtige Ratgeber in Finanz-

und Versicherungsfragen Einkommenssicherung



GUTE GELEGENHEITEN FUR PARTNERSCHAFT & FAMILIE Allianz @

Im Leben angekommen —
gute Griinde flr mehr
Sicherheit.

Haftpflicht
Krankentagegeld

Risikoleben
Hausrat

(>) Umzug ins Eigenheim oder eine groRere Wohnung

(>) GroRere Anschaffungen (Zweitwagen, Mobel,
Haustier, E-Bikes etc.)

Kranken

Vollversicherung
(>) Die Verantwortung steigt (z. B. fur Partner,

Kinder, Eltern)
Rechtsschutz

() Mehr Geld steht zur Verfigung ) Altersvorsorge

(>) Erbschaft oder Schenkung schafft neue
finanzielle Perspektiven

Krankentagegeld

Kinderpolice

() Gesundheitsvorsorge — die Anspriiche steigen . _
Einkommenssicherung
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Uberzeugende
Argumente.

Viele unserer Produkte, Services und
Konzepte passen zu den Wunschen,
Bedurfnissen und Lebenssituationen
junger Zielgruppen.
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FOURMORE™  Meine Allianz
KomfortDynamik

Rentenkompass

InvestFlex (Green)



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ LEBEN

Allianz ()

Wie sorge ich da am besten vor?

Viele junge Erwachsene spuren aktuell die Auswirkungen der hohen Inflation.
Was ihnen aber vielleicht noch nicht bewusst ist: die Auswirkungen auf die Vorsorge.

und mit uns!

* Fruh anfangen lohnt sich:
Zinseszins-Effekt.

* Dem Kaufkraftverlust
entgegenwirken:
Einschluss von Dynamik.

* Die Arbeitskraftabsicherung
ist zwar inflationsunabhangig,
im aktuellen Umfeld jedoch
wichtiger denn je.

P)

&

Rentenkompass
zeigt Auswirkung

von Inflation

uuuuuuuuuuu

Innovative Kapitalanlage: Wir investieren in
viele alternative Anlagen und Substanzwerte, wie
erneuerbare Energien und Infrastrukturanlagen.
Sie sind unabhangiger von Zinsentwicklungen
und bieten einen hohen Inflationsschutz.

Mit unseren StartUp-Tarifen schon frih in die
Altersvorsorge einsteigen: mit reduzierten
Anfangsbeitragen und vollem BU-/DU-Schutz
von Anfang an.

Jetzt die Arbeitskraft absichern mit unseren
leistungsstarken Angeboten (BU, BU/DU &
KorperSchutzPolice).



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ LEBEN Allianz @

Wie kann man da entspannt bleiben?

Junge Erwachsene sind durch die aktuellen Schwankungen am Kapitalmarkt verunsichert. Ihnen wird bewusst,
dass der Kapitalmarkt auch Risiken birgt. Eigentlich winschen sie sich Renditen gepaart mit Sicherheiten.

Mit Sicherheit durch stabilisierendes Sicherungsvermogen
(Gesamtverzinsung 2023 von 3,5 %)

Auch in unsicheren Zeiten uberzeugt

KomfortDynamik mit Stabilitat und bietet Zusatzlich chancenorientiertes Sondervermogen

gleichzeitig Renditechancen. (z. B. Aktien, Schwellenlanderanleihen)
Visualisierung mit

Individuelle Balance aus Chancen und %M Vergleichstoo

e @ @ Sicherheit durch wahlbare Garantieniveaus bei Abschluss
IC erungs
vermogen

Entspannt zurucklehnen: Die Kapitalanlage wird
KomfortDynamik vollstandig von den Experten der Allianz gemanagt.
Sondervermogen



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ LEBEN

Allianz ()

Mehr brauche ich doch nicht, oder?

ETFs und Fonds sind beliebt bei der jungen Generation. Die Aussicht auf Rendite und

das einfache Handling uberzeugen.

Wir bieten mehr — mit

Als fondsgebundene Rentenversicherung
kombiniert InvestFlex Renditechancen der
Kapitalmarkte mit Sicherheiten.

Slcherungs
vermogen

InvestFlex
TopFonds Universum

InvestFlex Green:
Ausschlielilich

Fonds mit Nachhal-

tigkeitsmerkmalen

Qualitatsgepruft: Aus rund 80 von unseren Experten
gepruften ETFs und Fonds wahlen. Bei InvestFlex Green:
rund 30 Fonds/ETFs — ausschlieRlich mit Nachhaltigkeits-
merkmalen

Stabilisierend: Fur mehr Sicherheit die Fondsanlage
durch Wahl einer Garantie mit dem leistungsstarken
Sicherungsvermogen kombinieren

Flexibel: Balance zwischen Renditechancen und Sicherheit
spater wieder andern; Sicherung hoher Ertrage moglich
sowie optionales Ablaufmanagement

Digital und flexibel: Jederzeit kostenlos Fonds wechseln —
ganz einfach online



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ LEBEN

— Immer schon flexibel bleiben.

Junge Erwachsene wollen flexibel bleiben. Dass das auch bei der Vorsorge geht,

wissen aber die wenigsten.

Wir bieten mehr —
mit

» Einfacher Einstieg mit der
StartUp-Produktfamilie

* Flexible Ein- und Auszahlungs-
maoglichkeiten mit FOURMORE

* Flexible Anpassungen
bei InvestFlex und
InvestFlex Green

AAAAA

Allianz ()

Die StartUp-Produktfamilie

« Einfacher Einstieg in die Altersvorsorge

« Kombination aus Altersvorsorge und BU-/DU-Absicherung
* Reduzierte Beitrage in den ersten Jahren

« Von Anfang an volle BU-/DU-Absicherung

FOURMORE
* Flexible Ein- und Auszahlungsmoglichkeiten
» Ohne langfristige Zahlungsverpflichtungen

InvestFlex und InvestFlex Green

* Individuell wahlbare Garantieniveaus bei Abschluss

* Garantieniveaus wahrend der Aufschubdauer unter
bestimmten Voraussetzungen flexibel senken und anheben



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ LEBEN

Allianz ()

bei der Altersvorsorge?

Gerade jungen Erwachsenen ist Nachhaltigkeit besonders wichtig und wird von ihnen explizit
nachgefragt — vermehrt auch beim Thema Geldanlage.

spielt
bei uns schon lange
eine grofe Rolle.

%@

@ InvestFlex Green:

Fir e lobenswertes heorgen. Fokus ausschlieflich
auf Fonds mit
Nachhaltigkeits-
merkmalen

Wir haben Nachhaltigkeitsaspekte in unseren kompletten
Investitionsprozess integriert. Dadurch erwarten wir auch ein
verbessertes Risiko-Rendite-Profil.

Denn: Unseres Erachtens sind nur Unternehmen, die ihr Geschafts-
modell nachhaltig aufstellen, zukunftsfahig und damit langfristig
erfolgreich.

Die Anpassung der Unternehmen hin zu mehr Nachhaltigkeit
benotigt enorme Summen. Fur uns bedeutet das: langfristige und
neue Anlagemaoglichkeiten mit attraktiven Renditechancen.

Deshalb investieren wir u.a. in Unternehmen und Projekte, die
zukunftsfahige Technologien voranbringen sowie in nachhaltige
Gebaude und erneuerbare Energien.



Uberzeugende
Argumente.
Allianz Kranken

Ein starker Partner fur die Gesundheit —
ein Leben lang. Damit die bestmogliche
medizinische Versorgung gesichert ist.

Allianz ()




UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ KRANKEN Allianz @

Wir ubernehmen Verantwortung fur junge Leute
und die Welt von morgen.

Die Allianz ist einer der weltweit grof3ten Versicherer. Damit punkten wir bei jungen Leuten.

Das konnen Sie anbieten:

Wir legen das Geld unserer Die Nettoverzinsung der APKV Wir setzen bei unseren Anlage-
Kundinnen und Kunden so gut liegt mit 3,4 % weit uber entscheidungen auf sichere und
an, dass wir Sicherheit in jedem Marktdurchschnitt. Das kommt stabile Anlagen. Mit einem

Alter und hohe Beitragsstabilitat direkt unseren Kund:innen Scoring messen wir, inwieweit
garantieren konnen. zugute. die Nachhaltigkeitskriterien

eingehalten werden und
verbessern dadurch das Risiko-
Rendite-Profil unserer Anlagen.



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ KRANKEN Allianz @

Voll flexibel, egal was kommt.

Wir bieten die bestmogliche medizinische Versorgung, die jungen Erwachsenen
besonders wichtig ist.

Das konnen Sie anbieten:

©) ©

Mit OptionFlexiMed flexibel FUr jeden und jede Die ganze Bandbreite im Angebot:
in die Private einsteigen — Lebenslage das Zahnschutz, Absicherung des
wann immer es passt. Und richtige Produkt und Einkommens im Krankenfall

das bis zu 20 Jahre lang! Absicherungsniveau. (Krankentagegeld), Vorsorge fur

die Zukunft der Familie mit einer
Pflegeabsicherung oder Rundum-
schutz mit einer Vollversicherung.



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ KRANKEN Allianz @

Immer da: die volle Unterstutzung fur Gesundheit.

Wir sind mehr als ein Rechnungserstatter. Fur unsere Kund:innen sind wir da, wenn sie uns
brauchen: mit bester medizinischer Versorgung, bester arztlicher Betreuung und daruber hinaus.

Das konnen Sie anbieten:

B S

Wir bieten vielfaltige Mit Arzt- und Kliniksuche online Allianz gegen Schmerz: schnelle
Gesundheitsservices: einfach sind die besten Arztinnen und Hilfe von Spezialistinnen und
den Arztbesuch sparen mit Arzte vor Ort oder die beste Spezialisten bei unterschied-
Doc on Call oder digital die Fachklinik leicht zu finden. lichen Schmerztypen wie
Symptome checken. Absolut komfortabel ist auch die Rucken-, Knie- oder Schulter-

Online-Terminvereinbarung. beschwerden.



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ KRANKEN

Immer digital: keine Zeit fur Papierkram.

Allianz ()

Weil es manchmal einfach schnell gehen muss. Besonders jungen Erwachsenen
sind digitale Moglichkeiten wichtig.

Das konnen Sie anbieten:

©

Mit unseren digitalen
Services wie Meine
Allianz funktioniert die
gesamte Verwaltung der
Krankenversicherung
einfach, schnell, sicher
und digital.

®

Mit der Gesundheits-
App reichen lhre
Kund:innen Rechnungen
einfach und schnell ein
und kdnnen den Bear-
beitungsstand verfolgen.

&

Immer informiert mit

der Allianz Gesundheits-
welt — Tipps und Neuig-
keiten rund um die
Gesundheit, Fitness
und Ernahrung.

®

Top am Markt: erste
private Krankenversi-
cherung mit elektro-
nischer Patientenakte!



UBERZEUGENDE ARGUMENTE — ALLIANZ KRANKEN Allianz @

Personlich und digital sind keine Gegensatze.

Junge Leute sind zwar digital und erwarten digitale Tools und Services zur Informations-
gewinnung. Der personliche Kontakt ist aber auch fur sie unersetzbar.

Das konnen Sie anbieten:

®
In Meine Allianz lassen sich die Das Wichtigste ist aber |hre Das Beste von beidem: Auf
Vertrage ganz einfach digital Rolle als Vermittler vor Ort. Basis von digitalen Tools wie
verwalten. Mit der Gesundheits- Denn bei wichtigen Entschei- dem Pflegevorsorgerechner
App Rechnungen digital ein- dungen vertrauen auch die kann die eigene Vorsorge-
reichen und den Bearbeitungs- jungen Leute immer noch auf situation gemeinsam mit dem

stand verfolgen. menschliche Expertise. Vermittler analysiert werden.
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