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Referentenhinweis Allianz @

Bitte achten Sie auf die Speakernotes der einzelnen Folien:
Diese konnen Sie sowohl in der Normal- als auch Notizseiten-Ansicht sehen.

In diesen stellen wir Ihnen zu den Inhalten wichtige Hinweise
und weiterfuhrende Informationen zur Verfugung.



Allianz ()

» Alles auf einen Blick in einer Folie

Zielgruppe: Beschreibung und Herausforderungen der Zielgruppe

Bedarf: Welche Unwagbarkeiten konnen im Rahmen der Darlehensrickzahlung auftreten

Marktpotenzial: Immobiliennachfrage/-finanzierungen steigend

Produkt: Beschreibung im Uberblick und im Detail

Verortung: Baufinanzierungs-Schutzbrief im Abgleich zu gesetzlicher und privater Absicherung

Beitrag: Beispiele

« Zusammenfassung: Eignung und Vorteile auf einen Blick

* Ansatze: Vertriebliche Chancen auf einen Blick
* Einwandbehandlung: Antworten auf Vorbehalte von Kunden
» Technik: Tarifierung mit Screenshots und Beschreibung von Besonderheiten

« Support: Ubersicht zu allen Medien
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Summary

Auf einen Blick




DER BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF A“ianz @

Sorgenfrei zum Eigenheim —
Mit unserem Baufinanzierungs-Schutzbrief

Auf einen Blick:
Neues Produkt ab 04/22:

= Schutzschild® fur schnelle finanzielle Unter-
stutzung im Rahmen der Baufinanzierung bei
Arbeitsunfahigkeit oder Tod

= Darlehensraten werden temporar bei Arbeits-

Bevorzugte™
lageprodukis 2021

Anlageprodukte 202

Vertriebliche Vorteile:

GroRes Marktpotential:

= |mmenses Interesse an Immobilien als
Anlageprodukt

38 Fondsanteile 54

= Geringer Anbahnungsaufwand und
Chance zu Cross Selling

8 Sparkont-plan 32

Akdien 50

mmobilien 20 immobiien [ D

Tagesged 25

= Einfaches Absicherungsprodukt
im Rahmen der Baufinanzierung

» Nachfrage nach Immobilienfinanzierung seit
Jahren steigend

Fesigeld 27

Gold 40

= attraktive Vergutung = Einfaches Produkt, das eine leicht

zugangliche Grundabsicherung bietet

festverz. Wertpapiers 32

andere Edelmetalle 20

*Quelle: Bankenverband; jingste Befragung Dezember 2021; Angaben in Prozent

Kruntyuaebhroomes Mdesin i r s 1 ETal
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Zielgruppe

» Zielgruppe
- Bedarf

» Marktpotenzial




BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF Allianz @

Der Traum von den eigenen 4 Wanden —
aber sicher!

Sichern Sie die Finanzierung mit einem ,,Schutzschild*

— Haus oder Eigentumswohnung — von den eigenen 4 Wanden
traumen die meisten.

— Ohne Finanzierung geht es aber meistens nicht.
Und die Summen dafur sind hoch.

— Die Kunden bewegt die Frage: Was passiert, wenn die
Finanzierungsraten nicht mehr bezahlt werden kdnnen - bspw.
bei Arbeitsunfahigkeit (AU) oder Tod.

Hier hilft der Baufinanzierungs-Schutzbrief, um die laufenden
Darlehensraten bei AU und Tod zunachst fortzufuhren.




BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF Allianz @

Emotionale Hurden auf dem Weg zum
eigenen Heim - einfach uberwinden

Der Schritt zum eigenen Heim ist auch ein

emotionales Thema: i i - i
Kénnen wir diese Raten Der Baufinanzierungs Schutzbrlef
_ _ 3 immer aufbringen? kann helfen, solche emotionalen
Einerseits gute GerhI_e ' Und was, wenn ich einen Hiirden zu Giberwinden
— Vorfreude auf das eigene Heim Unfall habe, Ianger krank
— Vorsorge flir das Alter und ggf. werde ... oder gar sterbe?
far Kinder/Enkel (Erbschaft) v" Finanzierung wird planbar
v" Notverkaufe werden vermieden
und andererseits aber auch belastend “,q v' Zeit zur finanziellen Neuorientierung

— hohe finanzielle Verpflichtung
fur viele Jahre

— Sorge bei Zahlungsschwierigkeiten N
wieder ,,alles“ zu verlieren H



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF

Allianz ()

Immobiliennachfrage steigt — das bietet
zunehmendes Marktpotenzial

Wohnungsbaukreditsumme steigt

GroRes Interesse an einer Immobilie als Anlage

Wohnungsbaukredite der Banken in Deutschland an private Haushalte Bevorzugte Gewiinschte
Anlageprodukte 2021 Anlageprodukte 2022
Wohnungsbaukredite in Mrd. Euro
0 200 400 600 800 1.000 1.200 Fondsanteile 38 Fondsanteile 54
2021 ' ' ' ' : : 1.196,6 s
. . . . . : g parkonto-/plan 36 -
2020 . . . . . 11183 Sparkonto-/plan &)
2019 : : : : B 10504 Aktien 32 Aktien 50
2018 j j j j 1 994,8 »
2017 ' ' ' ' 9543 Immobilien Immobilien m
2016 919 :
: . . . : Tagesgeld 21
2015 : : : : 887,1 | 9es9 Tagesgeld 25
2014 j j j j 856,6 Festgeld 16 Festgeld 27
2013 : ﬁ : B 3366
2012 | 8203 Gold 10 Gold 40
2011 805,6 ;
2010 7957 festverz. Wertpapiere 8 festverz. Wertpapiere 32
2009 : : ] 1790 andere Edelmetalle 2 andere Edelmetalle 20
2008 ' ) ) 787,3 : : . Lo
2007 1791,6 Kryptowahrung (Bitcoinu.a.) 5 Kryptowahrung (Bitcoin u.a.) 10
Quelle: Statista / Deutsche Bundesbank, Quelle: Bankenverband; jiingste Befragung Dezember 2021; Angaben in Prozent 9

https://de.statista.com/statistik/daten/studie/6809/umfrage/wohnungsbaukredite-an-privatpersonen-in-deutschland/



https://de.statista.com/statistik/daten/studie/6809/umfrage/wohnungsbaukredite-an-privatpersonen-in-deutschland/

BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF Allianz @

Zahlungsunfahigkeit — Grunde gibt es viele

Erkrankung, Unfall, Tod ...

Haufige Ursachen in Deutschland’

RV Arbeitslosigkeit

ALY Erkrankung, Unfille, Sucht

(B2 Unwirtschaftliche Haushaltsfiihrung

(PR Scheidung, Trennung, Tod

' Creditreform: Schuldneratlas Deutschland 2020, November 2020
https://www.creditreform.de/fileadmin/user_upload/central_files/News/News Wirtschaftsforschung/2020/SchuldnerAtlas
Deutschland/Analyse SchuldnerAtlas_2020.pdf



https://www.creditreform.de/fileadmin/user_upload/central_files/News/News_Wirtschaftsforschung/2020/SchuldnerAtlas_Deutschland/Analyse_SchuldnerAtlas_2020.pdf

BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF

Arbeitsunfahigkeit - ein finanzielles Risiko

e

Woche 1 -6
Entgeltfortzahlung

grundsatzlich
keine Einbulle,
keine Vorsorge

... finanzielle Folgen
werden oft unterschatzt ...

..« gerade
auch bei
hoheren
Einkommen

......................... 4.837.,50 EUR'" ..................... Monatseinkommen

7-178

Krankengeld

Zusatzliche maogliche Vorsorge:
Allianz Baufinanzierungs-Schutzbrief
springt ein
oder bspw. auch Krankentagegeld

" Die KG-Deckelung pro Tag ergibt sich aus der BBG (2022 = 4.837,50 EUR p. m., also 4.837,50 : 30 Tage x 70 % = 112,88)

Allianz ()

Entgeltfortzahlung grundsatzlich nur bei
abhangig Beschaftigten

Krankengeld (KG) gibt es auch nicht fir
jede/n - bspw. bei Selbststandigen fraglich
KG ansonsten auch nuri. H. v. 70 % vom
Brutto und bei Arbeithehmern max. 90 %
vom Netto

KG-Deckelung auf 112,88 EUR pro Tag
vergroRert die Licke bei héheren
Einkommen, die die Beitragsbemessungs-
grenze Uberschreiten

RegelmaRige Empfehlung der Bank:
Rucklagen fir mindestens 3 Monate
Finanzierungsraten. Aber wie geht es dann
weiter?

... und dann ...?

evtl. Erwerbsminderungsrente

finanzielle Absicherung méglich
durch bspw. BU oder KSP

1



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF Allianz @

Einbulien bereits nach 6 Wochen

Baufi-
Schutzbrief

Entgelt Entgelt- .
fortzahlung’ Einbullen

schematische
Darstellung

Krankengeld?
70 % v. Brutto

Hartz IV ?4

Woche 1 -6 7-78 ... und dann ...?
Entgeltfortzahlung Krankengeld evtl. Erwerbsminderungsrente
grundsatzlich Zusatzliche mogliche Vorsorge: finanzielle Absicherung maoglich durch
keine Einbul3e, Allianz Baufinanzierungs-Schutzbrief bspw. BU oder KSP
keine Vorsorge springt ein
erforderlich oder bspw. auch Krankentagegeld

' Ggf. Entgeltfortzahlung vom Arbeitgeber max. 6 Wochen 2 Krankengeld (KG) 7-78 Wochen von der gesetzlichen Krankenversicherung; KG bei Selbststandigen fraglich, KG ansonsten auch nur i. H. v. 70 % vom Brutto und bei
Arbeitnehmern max. 90 % vom Netto und generell KG-Deckelung auf 112,88 EUR pro Tag 3 EMR = Erwerbsminderungsrente; Liickendarstellung nur schematisch, maRgeblich ist die individuelle Situation bzw. Renteninformation 12
4 ggf. Hartz IV oder Sozialhilfe, sofern die Voraussetzungen gegeben sind



* Produktbeschreibung
* Verortung
* Beitrag

« Zusammenfassung

13



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: FUNKTIONSWEISE Allianz @

Baufinanzierung: Lohnendes Ziel,
doch hohe und langfristige Belastung

Heute: Das ertraumte Eigenheim Plan: Mietfrei Wohnen im Alter

» Das Eigenkapital reicht oft nicht Eibkeminen * Das Darlehen ist bis zum
aus, um Kaufpreis und Renteneintritt vollstandig getilgt.
Nebenkosten zu bezahlen. oo beriehen « Wohnen zu geringen Kosten — mehr

finanzierung zuriickgezahlt

* Ohne Finanzierung ist eine finanzielle Unabhangigkeit!
Immobilie kaum zu stemmen. A A * Ruhestand geniel3en, den

- Mit einer guten Beratung konnen 2 Lebensstandard beibehalten!
Laufzeit und Rate genau auf die ' » Und gegebenenfalls fur
Moglichkeiten der Kunden regelmiBins Ratenzahlingen Kinder/Enkel im Sinne einer

zugeschnitten werden. Erbschaft vorsorgen.

14



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: FUNKTIONSWEISE Allianz @

Wenn die Finanzierung stockt, kann die
Immobilie leicht zum Kartenhaus werden!

Plotzlich ist alles anders Die Konsequenzen

« Wenn das Haupteinkommen - « Es droht ein Notverkauf der
plotzlich ausfillt, fehlt es an e Immobilie, zu ggf. ungiinstigen
allen Ecken und Enden. Arbeitsunfahigkeit! Konditionen.

» Raten konnen meist nicht mehr  immobiien « Das Darlehen muss vollstandig
abgelost werden.

bedient werden.
* Hinzu kommen die Folgen des A * Auch die Planung fur die
Schicksalsschlags z. B. O« Altersvorsorge geht nicht mehr
m regelmdBige Ratenzahlungen

finanzielle Zusatzaufwande, auf.
Existenznote, emotionale Sorgen
um den Partner ...

Linfolge Erkrankung/Unfall

15



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: FUNKTIONSWEISE Allianz @

Der Baufinanzierungs-Schutzbrief als
Schutzschild bel finanziellen Engpassen

Sicherheit einfach ermoglichen Argumente, die beruhigen

« Sicherheit: Das Zuhause auch bei AU/Tod halten zu « Kurzere Ausfallzeiten werden einfach direkt Uberbruckt.
kénnen durch eine vorlaufige Ubernahme der Raten in . Mittelfristig wird Zeit verschafft, um die finanzielle
Hohe der gewahlten Absicherungssumme Situation zu ordnen (kein Notverkauf).

* ldeal fur lhre Beratung: Erganzung bspw. mit « Letztlich kdnnte aber auch in Ruhe ein Kaufer fiir einen
Risikolebensversicherung und Arbeitskraftsicherung vorteilhaften Verkauf gefunden werden.

» Glucklicher Kunde: Sicherheit bei der
Baufinanzierung fuhrt zu zufriedenen Kunden

Das Zuhause auch bei Arbeitsunfdahigkeit oder Tod halten kénnen — mit einer vorldufigen Fortsetzung der Ratenzahlung.

Einkommen Einkommen fallt weg
durch Arbeitsunféhigkeit oder
bei Tod des Versorgers
Immobilien- Darlehen
7 zurilickgezahlt

finanzierung
arlehen schuldenfrei

DA
~ Qn"
regelmafige Ratenzahlungen kein Notverkauf erforderlich, da Zeit fir finanzielle Neuorientierung |||

16



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: PRODUKTMERKMALE Allianz @

Leistungen und Voraussetzungen im Uberblick

Baufinanzierung’

Baufinanzierungs-Schutzbrief ist schon bei Darlehensbeantragung und bis zu 6 Monate nach Abschluss des
Darlehensvertrags abschlieRbar

Gesundheitspriifung

Keine, stattdessen Wartezeit (grundsatzlich 6 Monate, aber Sofortschutz bei Unfall)?

Versicherungsdauer

Mindestens 10 Jahre, maximal 35 Jahre/Gesamtlaufzeit des Darlehens

Altersgrenzen

Mindest-/Hochsteintrittsalter 18/57 Jahre, Hochstendalter 67 Jahre

Leistungsgriinde

Die AU muss langer als 42 Tage dauern (Karenzzeit). Nach Ablauf der Karenzzeit wird fur die anschlieBende Dauer einer
ununterbrochenen AU zunachst bis zu 24 Monate die vereinbarte Monatsleistung gezahlt. Bei mehrfacher AU sind
Zahlungen bis zu 60 Monaten maglich.3 Die Beitrage sind im AU-Fall weiter zu zahlen.

Todesfall: einmalige Kapitalzahlung in Hohe von 60 Monatsleistungen.

Leistungshohe

Monatlich mindestens 50 EUR und hochstens 2.500 EUR, aber maximal in Hohe der monatlichen Finanzierungsrate

Flexibilitat

Méglichkeit zur Anpassung an den Darlehensverlauf, d. h. zur Anderung von Leistungsdauer/-hdhe

Beitragszahlung

Monatliche, viertel-, halb- oder jahrliche Zahlungsweise; Anderung wahrend der Laufzeit mdglich

" Gilt fur Immobilienerwerb, Grundstiickserwerb, Renovierung, Anschlussfinanzierung bei gleichzeitigem Bankenwechsel; moglich bei Eigen- und Fremdnutzung; Darlehensgeber kann Allianz oder auch anderes
Finanzinstitut sein, jedoch keine Privatperson. 2Bei Selbsttétung keine Leistung wahrend der ersten drei Jahre. 3 Nahere Informationen zu Leistungszeitraumen/-voraussetzungen etc. sind in den

vorvertraglichen Informationen enthalten.

17



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: PRODUKTMERKMALE

Warte- und Karenzzeit — einfach erklart

Allianz ()

Versicherungs- Ende
beginn Wartezeit

Wartezeit 6 Monate Versicherungsfall’

————————————————————————————————————

Bei Unfall
entfallt Wartezeit,
d. h. dann Sofortschutz deckt sich i.d R. mit

Entgeltfortzahlung
durch Arbeitgeber ) 3. AU ... nochmals Karenzzeit?, dann Leistu@

Tod ... Einmalzahlung in Héhe von 60 Arbeitsunfahigkeitsrenten

1 Mogliche Leistungsausschliisse wahrend der Vertragslaufzeit sind den Versicherungsbedingungen zu entnehmen. 2 K = Karenzzeit 42 Tage, in dieser Zeit l1auft ggf. Entgeltfortzahlung durch Arbeitgeber, nach Ablauf der Karenzzeit wird fiir die
anschlieende Dauer einer ununterbrochenen AU zunéachst bis zu 24 Monate die vereinbarte Monatsleistung gezahlt. Bei mehrfacher AU sind Zahlungen bis zu 60 Monaten mdglich. Die Beitrage sind im AU-Fall weiter zu zahlen. 18



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: WEITERE ABSICHERUNGEN Allianz @

Verortung im Kontext zu anderen Absicherungen

Der Baufinanzierungs-Schutzbrief hilft bei Arbeitsunfahigkeit (AU) und ist je nach Bedarf auch ideal in Kombination mit

anderen Absicherungen

A chutzbrie AU Leistung zunachst bis zu 24 Monate je AU und
A insgesamt max. 5 Jahre!

Baufinanzierungs-
Schutzbrief
"""""""""" 1 schematische
: Darstellung
1
I
gof. ;
1
Entgelt f. : : : '
9 99 — private Arbeitskraftsicherung ,
Entgelt- bspw. BU / KSP zusitzlich in Kombination mit BaufiSB 1
fort- :
zahlung? gof. — gesetzliche Absicherung I
KI"an kenge|d2 bspw. Erwerbsminderungsrente aus der DRV :
I
: [ privat
bis zu 6 Wochen Woche 7-78 : [ gesetziich

" Arbeitsunfahigkeit (AU): Die AU muss langer als 42 Tage dauern (Karenzzeit). Nach Ablauf der Karenzzeit wird fiir die anschlieRende Dauer einer ununterbrochenen AU zunachst bis zu 24 Monate die
vereinbarte Monatsleistung gezahlt. Bei mehrfacher AU sind Zahlungen bis zu 60 Monaten moglich. Die Beitrdge sind im AU-Fall weiter zu zahlen. Todesfall: Einmalige Kapitalzahlung in Hhe von

60 Monatsleistungen. Nahere Informationen zu Leistungszeitraumen/-voraussetzungen etc. sind in den vorvertraglichen Informationen enthalten. 2 Hinweise zu Entgeltfortzahlung und Krankengeld in
Notizenseite.

19



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: WEITERE ABSICHERUNGEN A“ianz @

Abgrenzung im Rahmen einer Immobilienfinanzierung

Je nach Wunsch und Bedarf die passende Absicherung

ﬁw Baufinanzierungs-Schutzbrief Risikolebensversicherung
Leistungsausloser Tod und AU Tod
Leistung Zeitlich begrenzte Ubernahme der Auszahlung einer einmaligen
Finanzierungsrate'in Hohe der gewahlten Versicherungssumme
Absicherungssumme
Risikopriifung Keine Vereinfachte Risikoprufung bei Immo-
Finanzierung bis 500.000 EUR
Wartezeit 6 Monate Keine
Ziel Uberbriickung von Finanzierungsraten im | (vollstindige) Besicherung des
AU- und Todesfall. Hypothekendarlehens im Todesfall
Notverkauf der Immobilie verhindern.

" Arbeitsunfahigkeits-Rente max. 2.500 EUR mtl. (héchstens jedoch 100 % der monatlichen Finanzierungsrate) fiir insgesamt maximal 60 Monate. Todesfallleistung in Hohe von 60 Arbeitsunfahigkeitsrenten

20
ausgezahlt als einmalige Leistung. Die Beitrage sind im AU-Fall weiter zu zahlen.



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: BEITRAG

Beitragsbeispiele

Zwei Beispiele mit Unterschieden bei Eintrittsalter, Versicherungsdauer und Beitrag.
Ansonsten wird von denselben Annahmen ausgegangen.

Beispiel 1 Beispiel 2
Immobilienerwerb e Darlehenssumme 200.000 EUR
Finanzierung e Darlehensrate monatlich 800 EUR

e Zinsbindungszeit 20 Jahre

Vorlaufige Weiterzahlung der Raten sicherstellen bei

Leistung e Arbeitsunfahigkeit: Monatsleistung von 800 EUR

e Tod: einmalige Zahlung von 60 Monatsraten (a 800 EUR) = 48.000 EUR
Eintrittsalter 30 Jahre 40 Jahre
Versicherungsdauer 20 Jahre 10 Jahre
Monatsbeitrag 19,98 EUR 26,94 EUR

Baufinanzierungs-Schutzbrief abschlieBbar bis 6 Monate nach Darlehensabschluss, mdglich bei Eigen- und Fremdnutzung der Immobilie / des Grundstiicks, in den
ersten sechs Monaten nur Leistung, wenn die Arbeitsunfahigkeit (AU) oder der Tod infolge eines Unfalls eintreten. Die AU muss langer als 42 Tage dauern
(Karenzzeit). Nach Ablauf der Karenzzeit wird flr die anschlieBende Dauer einer ununterbrochenen AU zunachst bis zu 24 Monate die vereinbarte Monatsleistung
gezahlt; Bei mehrfacher AU sind Zahlungen bis zu 60 Monate mdéglich. Im Todesfall einmalige Kapitalzahlung in Héhe von 60 Monatsleistungen. Die Beitrage sind
im AU-Fall weiter zu zahlen. Beitrag Stand 01.04.2022.

Hinweise zu Darlehensannahmen siehe Notizenseite

Allianz ()




BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: PRODUKTVORTEILE

Allianz ()

Eignung und Vorteile auf einen Blick

A
5= o
-— A

)

Eignung

 Fur jeden?, der eine Baufinanzierung? abschlieRt und diese mit
einem unkomplizierten Basisschutz erganzen mochte.

« Zur vorlaufigen Uberbriickung der Finanzierung
bei finanziellem Engpass infolge Arbeitsunfahigkeit/Tod

» Verschaffung von Zeit fUr eine finanzielle Neuordnung und
Vermeidung eines Notverkaufs

» Zur Kombination mit einer Risikolebensversicherung/
Arbeitskraftsicherung flr einen vollumfanglichen Schutz

)

)
S =

Vorteile

+ Weiter Einsatzbereich: Bei Immobilienerwerb und auch bei
Grundstuckserwerb, Renovierung und Anschlussfinanzierung?®

* Unabhangig vom Finanzinstitut, sowie bei Eigen- oder
Fremdnutzung moglich

» Auf Grundlage eines Antrags fur ein Darlehen abschlieRbar und
bis zu 6 Monate nach Abschluss des Darlehensvertrags

» Ohne Gesundheitsprifung, insoweit garantierte Annahme

* Kurze Wartezeit 6 Monate, Sofortschutz bei Unfall

» Laufzeit Uber gesamte Darlehensdauer (max. 35 Jahre) moglich
* Im Leistungsfall (AU/Tod) rasche Prifung und Zahlung

1 Bei freiwillig in der GKV versicherten Leistungsempfangern aus dem BaufiSB kann die Leistung hieraus zur Beitragsbemessung in der GKV/GPV herangezogen werden und u.U. die Leistung schmalern, vor allem wenn die
Beitragsbemessungsgrenze nicht durch vorrangig zu bertcksichtigende andere Einkommensarten lberschritten wird. Bei der AU-Leistung betrifft das die versicherte Person und bei der Todesfallleistung die bezugsberechtigte Person.
2Gilt fur Immobilienerwerb, Grundstiickserwerb, Renovierung, Anschlussfinanzierung bei gleichzeitigem Bankenwechsel; moglich bei Eigen- und Fremdnutzung; Darlehensgeber kann Allianz oder auch anderes Finanzinstitut sein, jedoch keine

Privatperson. ® Bei gleichzeitigem Bankenwechsel.
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Unterstutzung

* Ansatze
* Einwandbehandlung
* Technik

» Support

23

LA



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: VERTRIEB UND UNTERSTUTZUNG

Vertriebliche Ansatze im Uberblick

N ™

Neue Vertriebswege und
wachsender Markt

Immer mehr Finanzierungen
werden uber ,Nicht-Banken®
verkauft (z. B. Finanzierungs-
und Versicherungsvermittler,
Makler). Der Baufinanzierungs-
Schutzbrief 1asst sich einfach in
das Beratungsgesprach
integrieren und ermoglicht so
zusatzliche Ertragsmoglichkeiten
in einem weiterhin wachsenden
Markt.

¢

“ln\),_,\/v‘

Absicherungsbedarf
vorhanden

Neben einer Hinterlegung mit
RLV und Arbeitskraftsicherung
bietet der Baufinanzierungs-
Schutzbrief zusatzlichen Schutz
— er kombiniert den Schutz bei
AU und Tod, zudem greift er
auch bereits vor Eintritt von
Berufsunfahigkeit. Er eignet sich
als Basisabsicherung fur jede
Baufinanzierung und schutzt vor
finanziellen Engpassen und
Notverkauf.

v,

02 Oy

-

Geringer
Anspracheaufwand

Der Baufinanzierungs-
Schutzbrief 1asst sich in die
Beratung fur eine
Immobilienfinanzierung
besonders gut bei der Ein-/
Ausgabenrechnung integrieren.
Ohne Risikoprifung ist der
Abschluss unkompliziert moglich
— insofern keine negativen
Kundenerlebnisse und zeitnahe
Vergltung.

Allianz ()

Einsatz auch ohne
Finanzierungsberatung

Auch bei ,Fremdfinanzierungen®
bietet der Baufinanzierungs-
Schutzbrief Ansatze.
Anspracheanlasse konnen auch
Anfragen zu Hausrat- /
Gebaudeversicherung sein.

Ist der Abschluss des
Darlehensvertrags weniger als 6
Monate her kann der
Baufinanzierungs-Schutzbrief im
Nachgang und trotz anderem
Darlehensgeber zum Zuge

kommen.
24



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: EINWANDBEHANDLUNG Allianz @

Haufige Einwande — lhre Argumente 1/2

Was Kunden sagen

lhre Argumente

Habe eine Berufsunfahigkeitsversicherung.

Bestens - dann ist der Baufinanzierungs-Schutzbrief eine gute Erganzung, er leistet auch bereits vorher
bei AU, also vor BU ... und zusatzlich im Todesfall...

Habe eine Risikolebensversicherung.

Bestens - dann ist der Baufinanzierungs-Schutzbrief eine gute Erganzung, der Baufinanzierungs-
Schutzbrief bietet schnellen Schutz fur den hinzugekommenen Absicherungsbedarf Ratenzahlung... und
zusatzlich auch bei AU. Und die RLV schuitzt wie bisher den Lebensstandard der Hinterbliebenen.

Bei AU bekomme ich Krankengeld.

Ja aber das Krankengeld betragt grundsatzlich 70 % vom Brutto und ist bei abhangig Beschaftigten zudem
auf 90 % vom Netto und generell auf max. 112,88 EUR' pro Tag begrenzt. Ein finanzieller Engpass kann
somit dennoch drohen.

Mir passiert schon nichts.

Leider sagen die Statistiken etwas anderes - vor allem AU aufgrund Stress und Belastungen der Psyche
nehmen immer mehr zu und auch Unfalle kann niemand ausschliel3en.

Dann verkaufen wir die Immobilie eben.

Bei Verkauf unter Stress und Zeitdruck kommt es schnell zu unnétigen Verlusten; aul3erdem ist es oft
schwierig, schnell eine neue Wohnung zu finden und die Mieten sind oft ahnlich hoch wie die Raten.

Ich erwarte ein umfangreiches Erbe.

Inwieweit ist das planbar? Wann steht es zur Verfugung? Drohen Streitigkeiten?

Es gibt dann doch Witwen-, Witwer- und ggf.
Waisenrente

T ergibt sich aus der Beitragsbemessungsgrenze, glltig fiir 2022

Schauen wir uns dazu lhre Renteninformation(en) mal an, um zu sehen wie viel oder wenig es gibt

25



BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: EINWANDBEHANDLUNG Allianz @

Haufige Einwande — lhre Argumente 2/2

Was Kunden sagen

lhre Argumente

Ich bekomme doch Geld vom Staat.

An was denken Sie da konkret? Gesetzliche Leistungen reichen nicht um die Finanzierung fortzuflhren.
Schauen Sie mal in lhre Renteninformation

Ich bekomme Krankenhaustagegeld / eine Unfallrente.

Reicht die monatliche Summe flr Lebensunterhalt und Raten? Und das Krankenhaustagegeld gibt es nur
fur die Zeit im Krankenhaus.

Die Immobilie nutze ich nicht selbst, sie wird vermietet,
die Mieteinnahmen bleiben also.

Neben den Raten mussen bspw. aber auch abgedeckt sein: Nicht umlegbare Nebenkosten,
Instandhaltungsrucklage, Mieterausfallrisiko (z.B. Mietnomade), Wertverlust durch Veranderungen im
Umfeld, neue gesetzliche Auflagen fur Gebaude. Mit dem Baufinanzierungs-Schutzbrief bleiben Ihnen
mehr Optionen zum Handeln und Sie erhalten die Leistungen bereits bei AU.

Mein:e Partner:in geht dann (mehr) arbeiten.

Ist das planbar? Sie oder er muss eine Stelle mit ausreichendem Gehalt finden. Dazu kommen ggf. héhere
Kosten fur eine Kinderbetreuung.

Unsere Familie wird uns schon helfen.

Ist das planbar? Selbst wenn die Bereitschaft da ist, Angehoérige kdnnen selbst finanzielle Engpasse
haben. Auch ist die persdnliche Abhangigkeit von anderen auf die Dauer sehr belastend — fir alle
Beteiligten.
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BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: TECHNIK Allianz @

Tariflerung uber die bekannte Antragsstrecke

Standardtarifierung liber NOVA mit nur wenigen Besonderheiten >> nahere Infos im Foliensatz zur Tarifierung

Allianz () ALLIANZ DEUTSCHLAND

Allianz Leben

Vorschlag & Antrag Vorgangsverwaltung Rechner & Tools Media-Center Aktuelle Hinweise

[rr—

1DD O

Produktauswahl

» Hier geht es direkt zur
Tarifierung

Private Vorsorge

"«l PrivatRenten

FOURMORE

RisikoLebensversicherungen

.+ BerufsunfahigkeitsPolice

.- (Erganzende) BerufsunfahigkeitsPolice
. BerufsunféhigkeitsPolice Invest

.+ BerufsunfahigkeitsStartPolice

.. StartPolice Perspektive

.+ KorperSchutzPolice

PflegePolicen
Ausbildungs-/KinderPolicen

SchatzBriefe/Vermogens-/PrivateFinancePolice

VL-Versicherungen

.. Berufs- und DienstunfahigkeitsPolice
.+ Baufinanzierungs-Schutzbrief (DLV)
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https://makler.allianz.de/content/dam/onemarketing/dechap/common/master/documents/leben/privat/produkte/arbeitskraftsicherung/baufi/Baufinanzierungs-Schutzbrief_Tarifierung_NOVA.pdf
https://tarifrechner-leben.allianz.de/

BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: STARKER PARTNER Allianz @

Das spricht fur die Allianz/DLVAG

Die Deutsche Lebensversicherungs-AG (DLVAG) ist ein Unternehmen
der Allianz und verfugt Gber langjahriges Know-how im Bereich der SIS
Risiko- und Kreditabsicherungen.

Deutsche
Lebensversicherung

FOCUS-MONEY-Versicherungsprofi, Ausgabe
13/2021
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BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: UNTERSTUTZUNG

Allianz ()

Unterlagen Maklervertrieb zum Rollout 04/22

Vertrieb

Kunde

* Foliensatz
— Basisfoliensatz
— EinfUhrungsfoliensatz

Online * Vertriebsportal
— Top Themen 2022
@ — Produktdetailseite (Basisinformation)
* Schulung

— Produkteinfihrung / online Schulung

* Filme
— Awareness-Film (Emotionale Ansprache, um Bedarf aufzuzeigen)
— Produkt-Erklarfilm (Einfache Darstellung zur Funktionsweise)

Offline  Makler Magazin Ausgabe 02/2022
* Allianz Makler Podcast, April 2022

* Produktsteckbrief MML--1800Z0
* Flyer MML--1801Z0

Unterlagen

& Mehr
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https://makler.allianz.de/leben/privat/vertriebliche-ansprache/top-themen-2022-privat/baufinanzierungs-schutzbrief.html#unterlagen-mehr

Legal Disclaimer Allianz @

Wir weisen ausdrtcklich darauf hin, dass Angaben, die sich auf Mitbewerber von Allianz beziehen,
Presseartikeln, Geschaftsberichten und Modellrechnungen Dritter enthommen sind.

FUr darin enthaltene Fehler oder missverstandliche Darstellungen kann daher keine Gewahr oder
Haftung ibernommen werden.

Die Inhalte dieser Prasentation sind das geistige Eigentum der Allianz. Jede weitere Verwendung sowie

die Weitergabe an Dritte im Original, als Kopie, in Auszugen, in elektronischer Form oder durch eine
inhaltsahnliche Darstellung bedarf der Zustimmung der Allianz.
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BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: ZIELGRUPPE UND BEDARF

Erganzende Speakernotes zu Folie 10

,<Zahlungsunfahigkeit — Grunde gibt es viele”

Allianz (@)

Tab. 19.: Hauptiberschuldungsgriinde 2013 bis 2020: The , big six” nach Statistischem Bun-
desamt

Uberschuldungsfalle | 2013 | 2014 [ 2015 [ 2016 | 2017 | 2018 [ 2019 [ 2020
Die sechs wichtigsten Hauptiberschuldungsgrinde

Die sechs wichtigsten Hauptiberschuldungsgrinde

Arbeitslosigkeit 23 6% 19,1% 20,00 21.1%  20,6% 200% 199 199%
Trennung, Scheidung, Ted 13,6% 12,4% 12,5% 13,0% 13,3% 131% 125%m 125%
Erkrankung, Sucht, Unfall 12,7% 12,1% 13,5% 14, 7% 15,1% 159%  16,3% 17.1%
Unwirtschaftliche Haushaltsfihrung 11,2% 11,2% 9,4% 10,9% 12.3% 129% 14,3% 15,9%
Gescheiterte Selbststandigkeit 8.3% 8.1% 8.1% 8.4% 8.3% 8.5% 8.3% 8,4%
Langerfristiges Miedrigeinkommen Nicht ausgewiesen. 3.4% 5,6% 1.2% 8.3% B, 7% 9,3%
Anteile von _big six” B94% 629% 669% T737% T68% T787% B800% B30%
Sonstige Ausloser 30,6% 37.1% 33,1% 26,3% 23,2% 21.3%  20,0% 17,0%
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BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: WEITERE ABSICHERUNGEN A"ianz @

Erganzende Speakernotes zu Folie 19
,Verortung im Kontext zu anderen Absicherungen®

Entgeltfortzahlung: Gegebenenfalls Entgeltfortzahlung durch Arbeitgeber fur max. 6 Wochen. Bei Arbeitsunfahigkeit
wegen derselben Krankheit kann dem Arbeitnehmer ein neuer Anspruch auf Entgeltfortzahlung zustehen, wenn er vor der
erneuten AU mindestens 6 Monate nicht infolge derselben Krankheit arbeitsunfahig war oder seit Beginn der ersten
Arbeitsunfahigkeit wegen derselben Krankheit eine Frist von 12 Monaten abgelaufen ist.

Krankengeld: Krankengeld wird grundsatzlich unbegrenzt gewahrt, aber wegen derselben Krankheit langstens fur 78
Wochen innerhalb von je drei Jahren geleistet. Der Krankengeldanspruch ruht aber solange unter anderem
Entgeltfortzahlung durch den Arbeitgeber geleistet wird. Nach Beginn eines neuen 3-Jahres-Zeitraums besteht ein neuer
Anspruch auf Krankengeld bei Arbeitsunfahigkeit wegen derselben Krankheit, wenn Versicherte bei Eintritt der erneuten
Arbeitsunfahigkeit mit Anspruch auf Krankengeld versichert sind und in der Zwischenzeit mindestens 6 Wochen nicht
wegen derselben Krankheit arbeitsunfahig waren und erwerbstatig waren oder der Arbeitsvermittiung zur Verfigung

standen.
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BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: BEITRAG A"ianz @

Erganzende Speakernotes zu Folie 21
,Beitragsbeispiele”

Erganzende Info zu Annahmen im Beispiel:

Um zu erwartende Abschlisse moglichst breit abzubilden, wurde mit uns bekannten Durchschnittswerten gerechnet.
Die Allianz Baufinanzierung hatte bei der ABV in 2021 eine durchschnittliche Darlehenssumme von 205.000 EUR.

Beispielrechnung Baufinanzierung: 200.000 EUR Darlehenssumme, Zinssatz 2,24 % p.a. nominal, anfanglicher Tilgungssatz

von 2,56 %, monatliche Rate von 800 EUR, ohne Regionalaufschlag, 80 % Beleihungsauslauf, 20 Jahre Zinsbindungszeit,
verbleibt eine Restschuld von 70.965,64 EUR (Stand 04.03.2022)
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